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Contra a corrente:
treze ideias fora do lugar (II1)

PAULO ROBERTO DE ALMEIDA"

6. Devemos reforcar os lacos com os
grandes paises em desenvolvimento
(China, India, Rissia) e com os da
América do Sul, onde podemos dispor
de vantagens comparativas.

Talvez, mas vejamos os custos e
beneficios desse tipo de politica de
“aliang¢a com os pobres”.

O problema dos paises médios, ou
“emergentes”, € que eles dispdem de
um estatuto incerto no sistema mundial.
Nao constituem, obviamente, grandes
poténcias, dotados de meios militares
ou  econdmicos  suscetiveis  de
influenciarem decisivamente a agenda
internacional, mas tampouco sdo paises
irrelevantes ou desprovidos de meios
para fazer pender, por vezes, a balanca
das relacOes internacionais em
determinadas  dire¢des. O  Brasil
certamente se insere, com varios outros
paises, nessa categoria pouco precisa
dos “paises médios”, cuja classificacdo
pode ser dada a partir de varios
atributos  fisicos e  econdmicos.
Vejamos, em  primeiro lugar,
caracteristicas proprias a esses paises,
passemos em seguida as recomendacdes
de politica externa tais como
formuladas no cabecalho e discutamos
por fim as implicacdes dessas
orientag¢des sugeridas.

constituem
extensoes

Os paises médios
geralmente grandes

(Segunda Parte)

territoriais, dotados de importante
populagdo, com economias ndo
totalmente desenvolvidas ou avancgadas
do ponto de vista tecnologico,
participando  ativamente da  vida
diplomatica internacional e podendo
desempenhar um papel relevante na
defini¢cdo de alguns dos problemas que
freqiientam a agenda mundial. Este ¢
certamente o caso da Russia e da China,
mas esses paises ndo sdo normalmente
identificados a paises médios ou
emergentes, uma vez que ja sdo (ou ja
foram) grandes poténcias, detém armas
nucleares e sdo membros permanentes
do Conselho de Seguranca das Nagdes
Unidas e podem, portanto, ainda que
com um certo esforgo, tentar desafiar o
monopolio  estratégico da  Unica
superpoténcia remanescente no atual
contexto mundial pds-Guerra Fria.

Mas seria certamente o caso da India, da
Indonésia, da Coréia do Sul, do México,
da Africa do Sul e talvez do Egito e do
Ira, assim como do préprio Brasil, no
mundo em desenvolvimento, ademais
do Canada, da Espanha, da Italia e de
alguns outros, no clube dos paises ricos.
As defini¢cdes sdo entretanto ambiguas,
uma vez que a “assemblagem” dessas
poténcias  “médias” num mesmo
conjunto  recobre  realidades e
potencialidades muito diversas. Sendo
vejamos.
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A India ¢ o segundo pais mais populoso
do mundo, é dotada da arma nuclear e
se encontra envolta em cendrio
estratégico de tensOes recorrentes e
perigosas que conforma um dos maiores
focos de instabilidade internacional,
junto com o Oriente Médio e algumas
partes da Africa (mas aqui ja afastado
esse  continente  dos  interesses
estratégicos que o marcaram durante
grande parte da Guerra Fria). A
Indonésia constitui, por sua vez, um
mundo a parte, cujos focos de tensdo
sdo propriamente internos, ainda que ela
tenha provocado ela mesma situagdes
de instabilidade no cendrio regional
(Timor Leste, por exemplo). A Africa
do Sul ja foi uma emergente poténcia
nuclear, mas decidiu renunciar a esse
Status ao iniciar-se o periodo de
transicdo para o fim do regime de
apartheid. O Brasil ja ostentou uma
economia bem mais pujante, em fases
de crescimento sustentado ou de
valorizacdo cambial, chegando a
superar alguns membros do G-7, como
seria o caso do Canada, mas no inicio
do século XXI chegou a ser superado
em termos de PIB pelo México, pais
que tem uma projecdo meramente
regional.

Por outro lado, determinadas poténcias
econdmicas, como a Alemanha, o Japao
ou mesmo o Canada e a Italia, ndo
ostentam um poderio militar a altura de
sua presen¢a no comércio e nas finangas
internacionais, ainda que elas possam
ser ativas em missOes de manutengao de
paz da ONU. Todos elas estdo no G-7 e
podem ser consideradas poténcias
médias apenas do ponto de vista de sua
limitada capacidade a determinar um
cenario estratégico, da mesma forma
como, por exemplo, a Russia, a China
ou mesmo a India (mas esta se vé
“dissuadida” pelo Paquistdo, também
nuclearizado). Em todo caso, o que
identifica todas essas poténcias médias

¢ o fato de possuirem “alguma”
capacidade de “moldar” cenarios
regionais ou mesmo determinadas
conjunturas internacionais, mas um
poder limitado no que se refere ao
recurso “0ltimo” a arma nuclear no caso
de uma confrontacdo estratégica. Nesse
particular, talvez apenas EUA, Russia e
China sejam relevantes, todos os demais
sendo atores de segunda ou terceira
linha.

O Brasil aparece como claramente
sittado num escaldo modesto das
poténcias médias, dai o frequente apelo
— ou recomendagdo — de muitos de
seus dirigentes politicos (e conselheiros
diplomaticos) a algum tipo de
“relacionamento especial” com outros
paises médios, na suposi¢do de que essa
interagdo aumentara nosso poder de
tentar influenciar, modificar ou moldar
em nosso favor determinadas vertentes
da agenda internacional (no caso do
Brasil, claramente no sentido de se
impulsionar um projeto de
desenvolvimento econdomico e
tecnologico, concebido como a base de
maior projecdo politica e militar
internacional). O pressuposto ¢ o de que
o relacionamento com as grandes
poténcias comporta situacoes
assimétricas que nao sdo facilmente
superaveis, o que confirma nossa
situacdo de desigualdade ou mesmo de
dependéncia nos terrenos financeiro,
tecnologico ou militar. De fato, ndo se
afigura como factivel qualquer dialogo
de igual para igual com os EUA, assim
como ndo sdo isentos de percepgdes
assimétricas as relagdes com a Franca ¢
a Gra-Bretanha, os outros dois membros
ocidentais — e plenamente capitalistas,
como o Brasil — do CSNU.

Mas, também no caso da Russia e da
China, os outros dois parceiros
apontados como estratégicos nessa
recomendacdo de “aliangas




\ Revista Espaco Académico - Ano Il - N° 23 - Abril/2003 - Mensal - ISSN 1519.6186

privilegiadas”, o fato nuclear e o
pertencimento ao CSNU coloca alguns
constrangimentos para um dialogo
aberto a consideragdes de natureza
estratégica ou militar. Essas duas
poténcias nao plenamente
desenvolvidas encontram-se por sua vez
envoltas em situagdes potencialmente
conflitivas que tém pouco a ver com 0s
interesses do Brasil no sistema onusiano
ou mesmo no plano do didlogo politico
ou cultural (em matéria de direitos
humanos ou de cooperacdo direta entre
instituicdes governamentais, cientificas
e culturais). Existe, por certo, um
espaco e  potencial para 0
desenvolvimento ~ de  areas  de
cooperagdo de carater semi-estratégico
— como no caso do programa sino-
brasileiro para a construgdo e
lancamento de satélites — ou mesmo
para a expansdo do comércio e de outras
trocas econdmicas, mas as diferengas de
sistemas socioeconOomicos, culturais e
sobretudo de carater estratégico sdo
fatores limitantes na ampliacdo da
interface.

Considere-se, por exemplo, que nao ¢
da China, da Russia e muito menos da
India que virdo os capitais, o know-how
e os investimentos de ponta que
permitirdo ao Brasil avancar ainda mais
na escala de sua industrializacdo ou no
da sustentagdo de sua relativa
fragilidade financeira (presumivelmente
perduravel no futuro proximo). Esses
paises tampouco poderdo conformar,
com o Brasil, uma agenda comum para
a reforma das instituicdes multilaterais
politicas e econdomicas — seja o
funcionamento do CSNU, seja o do
FMI ou do Banco Mundial — que
atenda os interesses supostamente
comuns (mas de fato diferenciados) de
todos eles.

Resta a intensificagdo dos lagos
comerciais ¢ econdomicos de todo tipo

com esses paises mencionados, sem
descartar a cooperacdo tecnoldgica e
cientifica, mas reconhega-se, desde
logo, a limitada capacidade
transformadora desses vinculos no
quadro de um sistema econdmico ja
relativamente complexo como o do
Brasil, inserido, por sua vez, numa rede
de ligagdes de toda sorte com empresas
e instituigdes dos principais paises
capitalistas avancados. No campo dos
valores, por outro lado — direitos
humanos, democracia, tratamento de
minorias, identificag¢do cultural — néo é
preciso ressaltar a intensidade, a
diversidade e a fluidez naturais,
inclusive por razdes humanas dotadas
de fortes raizes historicas, dos lacos
afetivos e materiais que nos unem a
esses paises.

Deixando o plano longinquo das
“estepes asiaticas” pode-se apontar, no
lugar de um investimento relativamente
custoso nas duas poténcias nucleares
ndo-ocidentais, a forte inducdo a
intensificagdo dos lagos de cooperagdo e
de integracdo, inclusive politica e
social, com os paises vizinhos da
América do Sul, ou mesmo, por razoes
talvez mais sentimentais do que logicas,
com os latino-americanos em geral,
como se a América Latina fosse uma
realidade “manipulavel”, no plano
operacional, para qualquer tipo de
diplomacia concreta por parte do Brasil
(descontando aqui a retorica politica dos
grupos regionais nos foros multilaterais,
muito pouco “rentavel” em si mesma).
Ainda que essa vertente tenha sua razao
de ser, sobretudo do ponto de vista da
projecdo econdmica brasileira no plano
regional, deve-se atentar, uma vez mais,
para os custos e limites desse tipo de
investimento regional e integracionista.

A integragdo ndo pode ser considerada
como um fim em si mesmo, uma vez
que ela ndo se destina a corrigir nenhum
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grande obstaculo de  natureza
estratégico, militar ou econdmico que se
interponha no bom desenvolvimento
das relagdes de todo tipo entre os paises
da América do Sul. Existem limitagOes
do ponto de vista da infraestrutura ou
derivadas do carater “excéntrico” da
maior parte de nossas economias,
resultado de alguns séculos de historia
colonial e da dominagdo subsequente de
nossas relagdes econOmicas externas
por um ou outra das grandes poténcias
capitalistas  avangadas. O ndo
desenvolvimento de nossas sociedades e
economias, por outro lado, ndo se
explica pela auséncia de integragdo, e
sim pela auséncia de estruturas internas
de geracdo enddgena de tecnologia, que
por sua vez ¢ determinada pelas
insuficiéncias de carater educacional e
no plano das instituicdes publicas. Um
pouco mais de integragdo pode ampliar
as vantagens de escala de determinados
ramos econdémicos, sobretudo
industriais, mas ndo permite, por si so,
um upgrade mnotavel na intensidade
tecnolégica ou uma reforma das
estruturas educacionais e de
administracdo publica em cada um dos
paises.

Assim como no caso das poténcias
nucleares nado-ocidentais, ndo sera do
Paraguai, do Uruguai ou mesmo da
Argentina, do Chile e do México, que
virdo os capitais, tecnologia e outros
recursos tangiveis e intangiveis que
permitirdo  acelerar o ritmo de
desenvolvimento econdémico e social do
Brasil. No maximo esses paises nos
proverdo de oportunidades adicionais
para empresas brasileiras competitivas
que possam ndo estar em condicdes de
enfrentar a concorréncia no plano mais
amplo da economia internacional, mas
que podem sim deslocar congéneres da
propria regido. Trata-se contudo de uma
relacdo que pode ndo ser julgada ideal
por esses paises, que estariam

supostamente em busca de ganhos nao
reciprocos, o que lhes pode ser
assegurada por uma grande economia
“imperial” mas ndo necessariamente por
uma poténeia “média” como o Brasil. E
0 que se observa, precisamente, no caso
das negociacdes da Alca, nas quais até o
Brasil estd procurando uma abertura
comercial ndo reciproca por parte dos
EUA e confessa temer o poder de fogo
das grandes empresas americanas em
areas como servicos e compras
governamentais.

A grande poténcia hemisférica, de seu
lado, teme a “vantagem comparativa”
dos baixos saldrios latino-americanos
em todos os ramos dotados de forte
componente laboral ou em recursos
naturais, dados os baixos custos desses
fatores nos paises do Sul. Para o Brasil,
paradoxalmente, a melhor relacdo
custo-beneficio estaria numa relacdo de
intensificagdo “administrada” dos lagos
econdmicos ¢ tecnoldgicos com a
poténcia do Norte, mais até do que com
0S Seus parceiros regionais, mas oS
riscos percebidos sdo considerados
muito altos numa avaliacdo
essencialmente politica — isto ¢,
envolvendo célculos de “soberania” —
feita pela maior parte de suas liderangas
politicas. Como se V€&, ndo existe
situagdo ideal, fora do crescimento
sustentado e da plena autonomia
tecnologica, o que significa, tdo
simplesmente, uma  situacdo de
desenvolvimento real.

7. S6 podemos abrir nossa economia e
liberalizar o comércio na base da
estrita barganha reciproca e com o
oferecimento de concessoes
equivalentes e substantivas.

Trata-se de um dos maiores absurdos
economicos ja ouvidos, so justificavel
politicamente pelo dito “ndo se da nada
de graca, sem algo em troca”.
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Como ja podera ter ficado claro pelos
argumentos desenvolvidos
anteriormente, ndo ha um calculo
simples, ou linear, das vantagens ou
desvantagens das situagdes e processos
de abertura limitada ou ampliada da
economia, pela simples razdo de que os
sistemas econdmicos — com €xcegao
daqueles totalmente fechados — estdo
sempre se adaptando aos desafios
recorrentes colocados pela competicao
local, regional ou mundial. Isto ¢ valido,
obviamente, para as economias
capitalistas, nas quais a maior parte do
PIB ¢ formada na iniciativa privada —
ainda que a puncdo fiscal exercida pelo
Estado se exerca, por vezes, sobre mais
de um ter¢o do produto bruto — e nas
quais os agentes econdmicos dispdem
de relativa liberdade para deslocar
unidades produtivas, capitais, know-
how e outros bens intangiveis acima e
além das fronteiras politicas, podendo
portanto compensar “desvantagens”
introduzidas por razdes ndo racionais do
ponto de vista micro pelas autoridades
econdmicas nacionais.

O argumento da abertura reciproca e das
vantagens equivalentes s6 tem sentido
no mundo ndo-ricardiano das reservas
de mercado e do mercantilismo estatal,
onde se comprazem, mesmo de maneira
inconfessavel, a maior parte dos
politicos, obrigados a defender uma
determinada clientela eleitoral que por
acaso se identifica a empregados e
empregadores de uma determinada
industria local. Existem, obviamente,
aqueles que teimam em recusar a teoria
das vantagens comparativas, alegando,
ndo sem uma certa razao aparente, que a
maior parte dos paises ndo pratica de
verdade o livre-comércio e que portanto
uma teoria ndo implementavel em seus
proprios termos ndo pode servir de base
a politicas publicas e setoriais de
abertura indiscriminada de mercados.
Trata-se de um problema tdo velho

quanto a propria teoria econdmica aqui
exposta, cujos  beneficios sdo
disseminados por uma ampla gama de
consumidores “invisiveis” ao passo que
seus custos sdo  imediatamente
determinados por um certo nimero de
desempregados muito “visiveis”. Nao
existe uma resposta facil ou uma
solugdo rapida a esse tipo de problema,
a ndo ser apontar as evidéncias
historicas ¢ o registro das estatisticas
econdmicas de ganhos de bem-estar,
que no entanto podem se exercer sobre
um periodo mais amplo do que o
mandato de um eleito local ou nacional
e numa circunscri¢do geografica que se
estende além do “curral” de votos do
decisor politico em questdo.

O maior problema pratico de se
conseguir uma reciprocidade estrita ou
“perfeita”, como  gostariam  0s
“planejadores do futuro”, deriva do
carater  extremamente mutavel e
também maleavel das conjunturas e
estruturas econdmicas em sociedades
caracterizadas pela liberdade de
iniciativa e de decisdo. Como indicou
um economista inovador, as pessoas
respondem a incentivos, todo o resto ¢
comentario (Steven E. Landsburg, The
Armchair Economist: Economics and
Everyday Life; New York: The Free
Press, 1993). O século XX foi no
entanto caracterizado  por um
crescimento  constante do  espaco
atribuido as responsabilidades estatais
em detrimento dos puros incentivos de
mercado, a ponto de a liberalizacdo do
comércio internacional ter caminhado
pari-passu com o aumento do campo
regulatério e das intervencdes topicas
na atividade econdémica. Em nenhum
outro terreno como a agricultura essa
situacdo ¢ mais visivel, onde a margem
de incentivos nao dirigido diminui
notavelmente em relagdo aos diversos
mecanismos de sustentacdo e de
protecao.
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Tanto as situagdes de fechamento como
as de abertura econdmica respondem a
dois diferentes tipos de “incentivo”
feitos aos agentes econOmicos como aos
simples consumidores, num caso de
ganhos monopdlicos e de restrigdo de
oferta, no outro de competicio
“desenfreada” e de ampliacdo das
demandas, num quadro de relativa
“instabilidade” das regras operacionais.
Nao resta davida que a abertura oferece
um maior numero de oportunidades
individuais, como também o0s maiores
incentivos para a inovagdo e para
ganhos de produtividade. Esses
fendbmenos se dao, contudo, num
cenario de “anarquia” parcial do jogo
econdmico, o que ¢ positivo para o
sistema como um todo mas traz
instabilidade no plano dos itinerarios
individuais dos agentes econdmicos. Os
politicos profissionais podem ser vistos
como 0s agentes “publicos”
encarregados de reduzir o grau de
instabilidade nas situacdes pessoais de
seus constituintes, atuando para reduzir
as ameagas de desemprego, de
diminui¢do de renda e, ao contrario,
para  atrair empregos € novas
oportunidades para sua regido.

Do ativismo politico em prol do
preservacdo do “conhecido” derivam
ndo apenas as dificuldades dos
processos de liberalizagdo comercial
como igualmente todas essas demandas
para “favores especiais” em apoio a tal
ou qual atividade econOmica, sob a
forma de isengdes fiscais, empréstimos
facilitados, oferta gratuita de utilidades
publicas em infraestrutura e
comunicacoes etc. Encontram-se ai os
principais focos de oposicdo aos
acordos de livre comércio, que
supostamente perturbam a tranquilidade
das situagdes estabelecidas, como
também os fatores de demanda por
compensagdes estritas as vantagens
oferecidas aos competidores

estrangeiros no acesso aos mercados
locais.

Como resolver o problema da demanda
por reciprocidade e por concessdes ditas
equivalentes ¢ um dilema que assusta
economistas e “planejadores estatais”
desde a disseminacdo dos acordos de
comércio no curso da segunda
revolugdo  industrial (quando os
instrumentos  bilaterais tendiam a
incorporar a clausula de nacdo-mais-
favorecida, ainda que de forma
condicional e limitada) e mesmo
posteriormente, no ambito do atual
sistema multilateral de sistema. No
regime do GATT esse problema era
encaminhado mediante as negociacdes
paralelas e simultdneas entre pares de
parceiros negociando esquemas parciais
de liberalizagdo dos produtos de seu
interesse, cujos resultados eram depois
consolidados e multilateralizados para o
conjuntos dos participantes do exercicio
negociador, isto €, as partes contratantes
ao GAT-1947. No quadro da atual
OMC, o processo tende a seguir uma
metodologia mais linear ¢ uniforme,
mas apenas quanto a derrubada de
barreiras tarifarias, uma vez que um
conjunto de outros campos veio
agregar-se as meras discussoes em torno
de bens industriais da primeira fase do
GATT: se trata dos novos temas como
servigos, propriedade intelectual e
investimentos, ademais de uma
complexa teia de normas e
regulamentos tratando de subsidios,
salvaguardas, barreiras técnicas ao
comércio (fitossanitdrias ou normas
industriais, por exemplo) e o espinhoso
problema do antidumping, utilizado
abusivamente por grande parte das
economias desenvolvidas.

O calculo da  “reciprocidade”
complicou-se enormemente, portanto,
pois ndo se trata mais de negociar
commodities agricolas contra bens
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industriais, como era O  caso
tradicionalmente, mas o acesso a
mercados antes  protegidos  para
produtos alimentares ou industriais
intensivos em trabalho contra a
concessdo de tratamento nacional em
servicos transfronteiricos nas areas
financeira, de seguros, de publicidade
ou telecomunicagdes. Como medir
eventuais ganhos de bem estar se os
paises avancados se comprometem com
permitir um acesso limitado aos seus
mercados agricolas, mas exigem em
contrapartida a concessdo de tratamento
nacional para telecomunicagcdes ou
servicos de satde? Qual economista
“profético”  podera  predizer as
consequéncias  futuras de  uma
liberalizagdo simétrica — isto é, nas
mesmas bases de desgravagdo tarifaria
gradual — para industrias
eletroeletronicas de um lado e calgados
e roupas de outro? Que burocrata
nacional pode prever com certeza que a
concessao de uma protegdo extensa e
reforcada aos direitos de propriedade
intelectual interessando aos produtores
de obras audiovisuais e das industrias
quimico-farmacéuticas  dos  paises
avancados — resultando portanto no
pagamento ampliado de royalties e
servigos técnicos — serd compensada
com o afluxo oportuno e enriquecedor
de novos investimentos nas industrias
de alimentos e de bens duraveis?

As estimativas sobre o comportamento
futuro de todos esses setores em regime
de liberalizagdo  progressiva  sdo
portanto dificeis, sendo impossiveis de
serem feitos. Por outro lado, uma
pergunta se coloca de imediato: esse
calculo deve ser feitos pelos proprios
empresarios interessados em investir em
tal ou qual setor de sua preferéncia ou
deve ser deixado a algum burocrata
governamental? Por que consideragoes
de balanco de pagamentos devem
necessariamente ser consideradas no

planejamento  microecondmico  dos
empreendedores privados? A eficiéncia
econdmica esta melhor entregue aos
grupos de interesse setorial e aos
planejadores publicos ou deve ser
deixada aos mecanismos alocativos dos
mercados?

Sdo dilemas que ndo encontram
respostas faceis ou simplistas, mas que
frequentam as reunides governamentais
e os conselhos privados praticamente
desde os albores do moderno sistema
capitalista. Na verdade, escolhas entre
politicas econOmicas alternativas e
duros jogos de barganhas setoriais entre
os parceiros sociais sdo feitas todos os
dias na vida de uma sociedade, apenas
que ndo se da a devida atengdo a eles
porque se considera que isso faca parte
da “administracdo econémica normal”.
Apenas nos poucos momentos de
negociacdes  econdmicas  externas,
quando concessdes comerciais e outras
tém de ser feitas, é que os problemas da
reciprocidade e da ‘“igualdade de
concessdes” passam a ser avaliados com
redobrada aten¢do pela sociedade e
pelos responsaveis governamentais.

Na medida em que nenhum politico
gostaria de ser acusado, pelos seus
cleitores, de ter feito concessdes aos
“adversarios” — ou seja, O0s
concorrentes estrangeiros — sem ter
obtido “algo em troca”, as negociacdes
comerciais sdo levadas a se arrastar num
estéril debate sobre abertura reciproca
que impde um custo tdo inutil quanto
irrelevante ao processo de negociagdes
e aos proprios beneficiarios dos
supostos esquemas de liberalizacdo. As
medidas de derrubada de barreiras
(externas) e de uniformizagdo de
normas regulatorias (internas) ndo sao
pensadas em seu mérito proprio, ou seja
em sua capacidade de produzir um
maior volume riqueza social a partir de
novos investimentos, do aumento da
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concorréncia e da melhor eficiéncia
alocativa, mas apenas em tdo somente
em fun¢do do foi oferecido em
contrapartida: “so lhe dou tal abertura e
acesso aos meus mercados se vocé me
permitir tal atividade para minhas
empresas em seu territorio”.

Ainda que possa existir uma certa
“logica de senso comum’ nessa postura
de apenas abrir seu proprio mercado
contra algum tipo de abertura
equivalente ou similar por parte do
“adversario”, ela ndo se justifica a
nenhum titulo do ponto de vista do
processo produtivo ou da organizacao
economica da  sociedade, sendo
provavelmente causadora de mais
distor¢des do que de benfeitorias. A
logica da “reciprocidade estrita” faz
parte do mesmo tipo de medidas de
intervengdo econOmica na sociedade
que resultou, ao longo do século XX, na
assuncdo pelos governos de cada vez
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mais responsabilidades na
administracdo da vida em sociedade e
que, em seu extremo, manifestou-se nas
mais diversas  modalidades de
coletivismo econdmico e de
planejamento estatal.

No que se refere especificamente as
negociagdes comerciais, o conceito de
reciprocidade nos remete ao universo do
mercantilismo, quando os soberanos
regulavam o comércio exterior com o
objetivo de obter vantagens absolutas
nas trocas externas, ou pelo menos
manter uma balanca equilibrada na
balanga das transacdes. Naqueles
tempos, o objetivo maior dos
conselheiros econdmicos dos principes
era o0 entesouramento de ouro,
concebido como o equivalente de
riqueza e poder. Teriamos voltado a
esses tempos de dirigismo explicito da
vida econdmica?

(continua na quarta parte deste ensaio)




